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Ein Recht auf passende Schuhe

Wenn Florett-Geschaftsfihrer Martin Hibner von seiner neuen Schuh-
kollektion redet und von aktuellen Farben und Modellen erzahlt, dann
fangen viele Frauenherzen an, héher zu schlagen. Aber nur kurz —denn
wenn man die Kollektion zu Gesicht bekommt, ist es schnell vorbei mit
der Vorfreude: ,,Schén” ist sicher nicht das erste Adjektiv, das einem bei
den meisten Schuhen einfallt. Trotzdem sind die Kunden begeistert.

Schonheit allein ist
kein Qualitatskriterium
fur Schuhe.

m Bequem auf Erfolgskurs

Schénheit allein ist eben kein Qualitdtsmerkmal.
Florett hat seine Nische in einem anderen Bereich
gefunden: bei den Bequem- und vor allem den
Spezialschuhen. Und damit ist das Chamer Un-
ternehmen schon seit 1959 auf Erfolgskurs: An-
gefangen hat alles mit Hausschuhen. Die fanden
reiBenden Absatz, denn die Menschen in den
sechziger Jahren wollten ihr Zuhause in vollsten
Zugen genieBen — so bequem wie nur moglich.
Dann kam die Zentralheizung und mit ihr ver-
schwand langsam aber sicher die enorm groB3e
Nachfrage nach Hausschuhen. Teppichbtden
und FuBbodenheizung taten ihr Ubriges und Fir-
mengrinder Wilhelm Hendrich konnte allein mit
Hausschuhen seine Produktion nicht mehr auslas-
ten. Doch findig wie er war, sattelte er rechtzeitig

um und bot ein Spezialprogramm fur die soge-
nannten ,weiBen Berufe” an, also fur Berufe in
Klche, Krankenhaus, Service und so weiter. Da-
mit war er seinerzeit Marktfihrer.

Winter wie Sommer

1983 kam ein neues Produkt dazu: Winterstiefel
mit Synthetikoberteil — zur damaligen Zeit etwas
vollig Neues. Die meisten kannten nur die klas-
sischen Lederstiefel, die aber im Vergleich viel
teurer waren. Daher wurden auch die Winter-
stiefel ein Erfolg. Eine logische Konsequenz die-
ses Erfolgs war eine sehr winterlastige Kollektion
— Sandalen kamen 1993 neu ins Angebot. Aber
auch hier erfand man niemals wackelige oder
hochhackige Schuhe: So etablierte sich Florett
allmahlich als Lieferant von bequemen Schuhen.



Ein Stick Normalitat

Martin HuUbner, der zwischenzeitlich die Ge-
schaftsfihrung Ubernommen hatte, entwickelte
mit seinem Team 1997 unter der Marke ,, Varo-
med” eine Verbandschuhkollektion mit anfangs
vier Modellen. Diese wurden sehr schnell ins
Hilfsmittelverzeichnis eingetragen und somit auf
Rezept von den Krankenkassen bezahlt. Seitdem
kommen regelmaBig immer mehr Spezialschu-
he auf den Markt, die fir Menschen mit defor-
mierten, verletzten oder geschwollenen FiBen
ein Stlck Normalitat in den Alltag bringen. Zwi-
schenzeitlich sind es mehr als 20 Modelle, die
als Diabetiker- oder Verbandschuhe vom Arzt
verschrieben werden konnen. SchlieBlich, so die
Meinung des Geschaftsfihrers, hat jeder Mensch
ein Recht auf die passenden Schuhe. Es gibt Flo-
rett- und Varomedmodelle in verschiedenen Wei-
ten, von denen viele in keinem normalen Schuh-
geschaft zu finden sind und alternativ nur vom
Orthopadie-Schuhmacher von Hand gefertigt
werden kénnen. Florett dagegen kann aufgrund
maschineller Serienproduktion und eines groBen
Lagers ginstig und schnell auf Bestellungen re-
agieren. Erhéltlich sind diese Modelle in speziel-
len Fachgeschaften.

Parallel zur Varomed-Kollektion, die etwa 60 Pro-
zent des Gesamtumsatzes ausmacht, sind nach
wie vor auch die klassischen Florett-Schuhe er-
haltlich. Dass man mit Schuhen fur beispielswei-
se Elefantitis-Patienten keinen Schonheitspreis
gewinnen kann, ist klar. Trotzdem liegt es Mar-
tin Hubner am Herzen, dass die Schuhe je nach

. Wir sind ein echter Exot: Es gibt kaum eine Schuhfabrik, die komplett in Deutschland fertigt.”
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aktuellen Trends so ansprechend wie mdoglich
gestaltet werden und ihren Besitzern das Gefuhl
geben, dass sie gut aussehen. Die Verkaufsschla-
ger sind nach wie vor die schlichten Modelle in
schwarz oder braun. Aber auch rote Winterstiefel
im Metalliclook oder gelbe Sandalen mit BlUm-
chenverzierung finden gluckliche neue Besitzer
und sehen im Ubrigen auch an gesunden FiiBen
sehr gut aus.

» Branche: Schuhindustrie
» Geschaftsfuhrer: Martin Hibner
» Mitarbeiter: 65

» Hauptsitz / Firmenzentrale:
Cham / Oberpfalz, Bayern

» Unternehmensgriindung: 1959

» Kompetenzen: Herstellung und Produktion
von Schuhen — vor allem Spezialschuhe im
semi-orthopadischen Bereich

Industrie

Florett- und
Varomedmodelle aus
dem Fachgeschaft





